
Die Atlas Copco Gruppe
ist ein weltweit tätiger, im Jahr 1873 gegrün-
deter Maschinenbaukonzern mit Hauptsitz in
Stockholm,Schweden.IndenBereichenKom-
pressoren und Druckluftaufbereitung, Bohr-
und Tunnelbautechnik sowie Industriewerk-
zeuge ist Atlas Copco marktführend.

Atlas Copco Bohr- und Tunnelbautechnik CMT
entwickelt, fertigt, vermarktet hydraulische
und pneumatische Geräte für den Tunnelbau
vortrieb, den Bergbau, die Übertagbohrarbeit,
die Bodenverfestigung, die Geotechnik, den
AbbruchundStrassenbau,Bodenverdichtung,
Asphalteinbau und Frästechnik.

Als Verkaufsberater sind Sie für die Akquisition, Betreuung und Be-
ratung der Kunden von Übertag-Bohrgeräte und Bohrstahl sowie
deren kommerzielle und administrative Auftragsabwicklung verant-
wortlich. Dazu gehört auch das Key Accounting mit Fokussierung
auf den Verkauf und die Vermietung, Kundendienst dieser Produk-
te. Ihre Aufgabe ist das Pflegen und Ausbauen von Kontakten mit
Ingenieurfirmen, Schulen, Universitäten und anderen Institutionen
zur Stärkung unserer Marktpräsenz. Der Aufbau und die Pflege
langfristiger Kundenbeziehungen, die Akquisition von möglichen
Absatzkanälen und Beeinflusser, die Einführung neuer Produkte,
die aktive Mithilfe bei der Gebietsanalyse, bei der Kundenselektion
und bei der Markt- und Konkurrenzanalyse runden Ihr umfassendes
Aufgabengebiet ab.

Ihre technische oder kaufmännische Grundausbildung haben Sie
mit einer Weiterbildung an einer technischen Fachhochschule oder
im Bereich Verkauf/Marketing abgeschlossen. Sie verfügen über
eine mehrjährige Berufserfahrung im Verkauf von Investitionsgütern
im Bereich Bohrtechnik. Kenntnis der Märkte Steinbruch, Geothermie
und Tunnelbau sind von Vorteil.

Ihre Muttersprache ist Deutsch und Sie können sich in Französisch
und Englisch in Wort und Schrift gut ausdrücken. Gute PC-Kennt-
nisse betrachten wir als Selbstverständlichkeit. Sie sind belastbar,
initiativ und kommunikativ. Verantwortungsbewusstsein, Ziel- und
Kundenorientierung schauen Sie als Ihre Stärke an und Sie haben
grosses Interesse an Verkauf und Marketing. Vertrauenswürdiges
und überzeugendes Auftreten, Selbständigkeit in Ihrer Arbeit und
Durchsetzungsvermögen zeichnen Sie aus.

Haben wir Ihr Interesse wecken können?
Für weitere Auskünfte steht Ihnen Roger Ringgenberg, Business
Line Manager SDE/RDT, Telefon 079 414 68 33 gerne zur Verfü-
gung. Wir freuen uns, schon bald Ihre vollständigen Bewerbungs-
unterlagen per Post oder E-Mail in den Händen zu halten.

Atlas Copco (Schweiz) AG
Peter Jordi, Human Resources Manager
peter.jordi@ch.atlascopco.com
Büetigenstrasse 80, Postfach, 2557 Studen
www.atlascopco.ch/careers
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